GfK - PRICE CHALLENGER®

Odredite optimalnu cenu VaSeg proizvoda
u kompetitivnom okruzenju!

GfK Beograd
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Planirana cena +10% povecanje
(44 din) (48.4 din)

Prednosti GfK PRICE CHALLENGER © nad drugim alatima

O Testirajte cenovnu prihvatljivost Vaseg proizvoda u konkurencijskom okruzenju bez preuveliGavanja cenovne
osetljivosti

U Ovo je internacionalno standardizovan metod koji odreduje idealan cenovni model i revidirane threshold-e

O Uradi sam: definiSite sopstvene cenovne scenarije, elasti¢nost, nivo supstitucije i potencijal optimizacije

cenovnog portfolija VaSeg proizvoda koristeci software koji radi u Windows-u.
U Pruza prvoklasne, user-friendly resultate brzo, zahvaljujuéi vrhunskoj CAPI tehnologiji.

Dodatne informacije

Za viSe informacija mozete se obratiti: marijana.kristic@gfk.com _ili milo.plamenac@gfk.com
GfK Beograd, Mihajla Pupina 10b/Il, 11070 Beograd, Sr  bija

Tel./Fax: +381 11 3130 500 Web: www.qgfk.rs




